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Semestre 03 (M3XGVT1N) ECTS : 30

Nature : Semestre Période : Semestre 3

 
Maquette d'enseignement Évaluation

Évaluation initiale / principale Seconde chance / rattrapage

Éval? Code Nat. Libellé Mut. ECTSCoef.
Note 

élim.
Régime

Volume 

horaire Libellé
Type 

d'éval.
Nat. Durée Coef.

Note 

élim.
Rep. Libellé

Type 

d'éval.
Nat. Durée Coef.

Note 

élim.

Adaptation locale Pilotage 

d'un projet en déployant 

les techniques de 

commercialisation

Cette épreuve est une SAE 

(Situation d'apprentissage 

et d'évaluation) . Il y a au 

moins une épreuve, qui peut 

être un écrit et/ou oral et/ou 

livrable et/ou pratique dont 

la durée pourra dépendre. 

Formation initiale.

≤  1 CC EOLP 0

Adaptation locale 

Démarche de création ou 

de reprise d'entreprise

Cette épreuve est une SAE 

(Situation d'apprentissage 

et d'évaluation) . Il y a au 

moins une épreuve, qui peut 

être un écrit et/ou oral et/ou 

livrable et/ou pratique dont 

la durée pourra dépendre. 

Formation initiale.

≤  1 CC EOLP 7

Portfolio - S3

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≤  1 CC EOLP 0

Marketing Mix - 2

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≤  1 CC EOLP 2

X M3XGVT4I UE UE 31 Marketing - 3 7

Etudes marketing - 3

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

≤  1 CC EOLP 1,5
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Maquette d'enseignement Évaluation

Évaluation initiale / principale Seconde chance / rattrapage

Éval? Code Nat. Libellé Mut. ECTSCoef.
Note 

élim.
Régime

Volume 

horaire Libellé
Type 

d'éval.
Nat. Durée Coef.

Note 

élim.
Rep. Libellé

Type 

d'éval.
Nat. Durée Coef.

Note 

élim.

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

Environnement 

économique international

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≤  1 CC EOLP 1,5

Droit des activités 

commerciales - 1

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≤  1 CC EOLP 0,5

Techniques quantitatives 

et représentations - 3

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≤  1 CC EOLP 0,5

Tableau de bord 

commercial

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≤  1 CC EOLP 0,5

Psychologie sociale du 

travail

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≤  1 CC EOLP 1
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Maquette d'enseignement Évaluation

Évaluation initiale / principale Seconde chance / rattrapage

Éval? Code Nat. Libellé Mut. ECTSCoef.
Note 

élim.
Régime

Volume 

horaire Libellé
Type 

d'éval.
Nat. Durée Coef.

Note 

élim.
Rep. Libellé

Type 

d'éval.
Nat. Durée Coef.

Note 

élim.

Anglais appliqué au 

commerce - 3

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≤  1 CC EOLP 0,5

LV B appliquée au 

commerce - 3

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≤  1 CC EOLP 0,5

Ressources et culture 

numériques - 3

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≤  1 CC EOLP 0,5

Expression, 

communication, culture - 3

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≤  1 CC EOLP 0,5

PPP - 3

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≤  1 CC EOLP 0,5

X M3XGVT72 UE UE 32 Vente - 3 7

Adaptation locale Pilotage 

d'un projet en déployant 

les techniques de 

commercialisation

≤  1 CC EOLP 0
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Maquette d'enseignement Évaluation

Évaluation initiale / principale Seconde chance / rattrapage

Éval? Code Nat. Libellé Mut. ECTSCoef.
Note 

élim.
Régime

Volume 

horaire Libellé
Type 

d'éval.
Nat. Durée Coef.

Note 

élim.
Rep. Libellé

Type 

d'éval.
Nat. Durée Coef.

Note 

élim.

Cette épreuve est une SAE 

(Situation d'apprentissage 

et d'évaluation) . Il y a au 

moins une épreuve, qui peut 

être un écrit et/ou oral et/ou 

livrable et/ou pratique dont 

la durée pourra dépendre. 

Formation initiale.

Adaptation locale 

Démarche de création ou 

de reprise d'entreprise

Cette épreuve est une SAE 

(Situation d'apprentissage 

et d'évaluation) . Il y a au 

moins une épreuve, qui peut 

être un écrit et/ou oral et/ou 

livrable et/ou pratique dont 

la durée pourra dépendre. 

Formation initiale.

≤  1 CC EOLP 6

Portfolio - S3

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≤  1 CC EOLP 0

Entretien de vente

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≤  1 CC EOLP 3

Droit des activités 

commerciales - 1

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≤  1 CC EOLP 0,5

Techniques quantitatives 

et représentations - 3

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

≤  1 CC EOLP 0,5
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Maquette d'enseignement Évaluation

Évaluation initiale / principale Seconde chance / rattrapage

Éval? Code Nat. Libellé Mut. ECTSCoef.
Note 

élim.
Régime

Volume 

horaire Libellé
Type 

d'éval.
Nat. Durée Coef.

Note 

élim.
Rep. Libellé

Type 

d'éval.
Nat. Durée Coef.

Note 

élim.

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

Tableau de bord 

commercial

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≤  1 CC EOLP 0,5

Anglais appliqué au 

commerce - 3

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≤  1 CC EOLP 1

LV B appliquée au 

commerce - 3

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≤  1 CC EOLP 1

Ressources et culture 

numériques - 3

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≤  1 CC EOLP 0,5

Expression, 

communication, culture - 3

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

≤  1 CC EOLP 0,5
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Maquette d'enseignement Évaluation

Évaluation initiale / principale Seconde chance / rattrapage

Éval? Code Nat. Libellé Mut. ECTSCoef.
Note 

élim.
Régime

Volume 

horaire Libellé
Type 

d'éval.
Nat. Durée Coef.

Note 

élim.
Rep. Libellé

Type 

d'éval.
Nat. Durée Coef.

Note 

élim.

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

PPP - 3

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≤  1 CC EOLP 0,5

Adaptation locale Pilotage 

d'un projet en déployant 

les techniques de 

commercialisation

Cette épreuve est une SAE 

(Situation d'apprentissage 

et d'évaluation) . Il y a au 

moins une épreuve, qui peut 

être un écrit et/ou oral et/ou 

livrable et/ou pratique dont 

la durée pourra dépendre. 

Formation initiale.

≤  1 CC EOLP 0

Adaptation locale 

Démarche de création ou 

de reprise d'entreprise

Cette épreuve est une SAE 

(Situation d'apprentissage 

et d'évaluation) . Il y a au 

moins une épreuve, qui peut 

être un écrit et/ou oral et/ou 

livrable et/ou pratique dont 

la durée pourra dépendre. 

Formation initiale.

≤  1 CC EOLP 6

Portfolio - S3

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≤  1 CC EOLP 0

X M3XGVT9P UE UE 33 Communication commerciale - 3 8

Principes de la 

communication digitale

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≤  1 CC EOLP 3
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Maquette d'enseignement Évaluation

Évaluation initiale / principale Seconde chance / rattrapage

Éval? Code Nat. Libellé Mut. ECTSCoef.
Note 

élim.
Régime

Volume 

horaire Libellé
Type 

d'éval.
Nat. Durée Coef.

Note 

élim.
Rep. Libellé

Type 

d'éval.
Nat. Durée Coef.

Note 

élim.

Droit des activités 

commerciales - 1

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≤  1 CC EOLP 0,5

Techniques quantitatives 

et représentations - 3

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≤  1 CC EOLP 0,5

Tableau de bord 

commercial

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≤  1 CC EOLP 0,5

Anglais appliqué au 

commerce - 3

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≤  1 CC EOLP 1

LV B appliquée au 

commerce - 3

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≤  1 CC EOLP 1

Ressources et culture 

numériques - 3 ≤  1 CC EOLP 0,5
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Maquette d'enseignement Évaluation

Évaluation initiale / principale Seconde chance / rattrapage

Éval? Code Nat. Libellé Mut. ECTSCoef.
Note 

élim.
Régime

Volume 

horaire Libellé
Type 

d'éval.
Nat. Durée Coef.

Note 

élim.
Rep. Libellé

Type 

d'éval.
Nat. Durée Coef.

Note 

élim.

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

Expression, 

communication, culture - 3

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≤  1 CC EOLP 0,5

PPP - 3

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≤  1 CC EOLP 0,5

Adaptation locale 

Démarche de création ou 

de reprise d'entreprise

Cette épreuve est une SAE 

(Situation d'apprentissage 

et d'évaluation) . Il y a au 

moins une épreuve, qui peut 

être un écrit et/ou oral et/ou 

livrable et/ou pratique dont 

la durée pourra dépendre. 

Formation initiale.

≤  1 CC EOLP 0,5

Adaptation locale 

Développement d’une 

expertise commerciale 

basée sur le diagnostic 

de la stratégie client d’un 

secteur

Cette épreuve est une SAE 

(Situation d'apprentissage 

et d'évaluation) . Il y a au 

moins une épreuve, qui peut 

être un écrit et/ou oral et/ou 

livrable et/ou pratique dont 

la durée pourra dépendre. 

Formation initiale.

≤  1 CC EOLP 5

X M3XGVTC4 UE UE 34 Business développement - 1 4

Portfolio - S3 ≤  1 CC EOLP 0
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Maquette d'enseignement Évaluation

Évaluation initiale / principale Seconde chance / rattrapage

Éval? Code Nat. Libellé Mut. ECTSCoef.
Note 

élim.
Régime

Volume 

horaire Libellé
Type 

d'éval.
Nat. Durée Coef.

Note 

élim.
Rep. Libellé

Type 

d'éval.
Nat. Durée Coef.

Note 

élim.

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

Ressources et culture 

numériques - 3

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≤  1 CC EOLP 0,5

Expression, 

communication, culture - 3

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≤  1 CC EOLP 0,5

Marketing B2B

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≤  1 CC EOLP 4

Adaptation locale 

Démarche de création ou 

de reprise d'entreprise

Cette épreuve est une SAE 

(Situation d'apprentissage 

et d'évaluation) . Il y a au 

moins une épreuve, qui peut 

être un écrit et/ou oral et/ou 

livrable et/ou pratique dont 

la durée pourra dépendre. 

Formation initiale.

≤  1 CC EOLP 0,5

X M3XGVTEM UE UE 35 Relation client - 1 4

Adaptation locale 

Développement d’une 

expertise commerciale 

basée sur le diagnostic 

≤  1 CC EOLP 5

Validé en CFVU le 17/07/2026
BUT Techniques de commercialisation parcours Business développement et 

management de la relation client 2e année IUT NFC - Année Universitaire 2026-2027
10/21



Maquette d'enseignement Évaluation

Évaluation initiale / principale Seconde chance / rattrapage

Éval? Code Nat. Libellé Mut. ECTSCoef.
Note 

élim.
Régime

Volume 

horaire Libellé
Type 

d'éval.
Nat. Durée Coef.

Note 

élim.
Rep. Libellé

Type 

d'éval.
Nat. Durée Coef.

Note 

élim.

de la stratégie client d’un 

secteur

Cette épreuve est une SAE 

(Situation d'apprentissage 

et d'évaluation) . Il y a au 

moins une épreuve, qui peut 

être un écrit et/ou oral et/ou 

livrable et/ou pratique dont 

la durée pourra dépendre. 

Formation initiale.

Portfolio - S3

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≤  1 CC EOLP 0

Ressources et culture 

numériques - 3

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≤  1 CC EOLP 0,5

Expression, 

communication, culture - 3

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≤  1 CC EOLP 0,5

Fondamentaux de la 

relation client

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≤  1 CC EOLP 4
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Semestre 04 (M3XGVTPC) ECTS : 30

Nature : Semestre Période : Semestre 4

 
Maquette d'enseignement Évaluation

Évaluation initiale / principale Seconde chance / rattrapage

Éval? Code Nat. Libellé Mut. ECTSCoef.
Note 

élim.
Régime

Volume 

horaire Libellé
Type 

d'éval.
Nat. Durée Coef.

Note 

élim.
Rep. Libellé

Type 

d'éval.
Nat. Durée Coef.

Note 

élim.

Adaptation locale 

Evaluation de la 

performance du projet en 

déployant les techniques 

de commercialisation

Cette épreuve est une SAE 

(Situation d'apprentissage 

et d'évaluation) . Il y a au 

moins une épreuve, qui peut 

être un écrit et/ou oral et/ou 

livrable et/ou pratique dont 

la durée pourra dépendre. 

Formation initiale.

≥  1 CC EOLP 1

Adaptation locale Pilotage 

commercial d'une 

organisation

Cette épreuve est une SAE 

(Situation d'apprentissage 

et d'évaluation) . Il y a au 

moins une épreuve, qui peut 

être un écrit et/ou oral et/ou 

livrable et/ou pratique dont 

la durée pourra dépendre. 

Formation initiale.

≥  1 CC EOLP 1

Portfolio - S4

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≥  1 CC EOLP 0,5

Stratégie marketing

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≥  1 CC EOLP 3

X M3XGVTS3 UE UE 41 Marketing - 4 6

Droit du travail

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

≥  1 CC EOLP 0,5
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Maquette d'enseignement Évaluation

Évaluation initiale / principale Seconde chance / rattrapage

Éval? Code Nat. Libellé Mut. ECTSCoef.
Note 

élim.
Régime

Volume 

horaire Libellé
Type 

d'éval.
Nat. Durée Coef.

Note 

élim.
Rep. Libellé

Type 

d'éval.
Nat. Durée Coef.

Note 

élim.

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

Anglais appliqué au 

commerce - 4

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≥  1 CC EOLP 0,5

LV B appliquée au 

commerce - 4

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≥  1 CC EOLP 0,5

Expression, 

communication, culture - 4

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≥  1 CC EOLP 0,5

StageBDMRC

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

Les stages sont obligatoires, 

(sauf pour les alternants). Il 

y a 26 semaines de stage au 

total sur les 3 ans.

≥  1 CC EOLP 2,5

X M3XGVTUQ UE UE 42 Vente - 4 6

Adaptation locale 

Evaluation de la 

performance du projet en 

déployant les techniques 

de commercialisation

Cette épreuve est une SAE 

(Situation d'apprentissage 

et d'évaluation) . Il y a au 

≥  1 CC EOLP 1
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Maquette d'enseignement Évaluation

Évaluation initiale / principale Seconde chance / rattrapage

Éval? Code Nat. Libellé Mut. ECTSCoef.
Note 

élim.
Régime

Volume 

horaire Libellé
Type 

d'éval.
Nat. Durée Coef.

Note 

élim.
Rep. Libellé

Type 

d'éval.
Nat. Durée Coef.

Note 

élim.

moins une épreuve, qui peut 

être un écrit et/ou oral et/ou 

livrable et/ou pratique dont 

la durée pourra dépendre. 

Formation initiale.

Adaptation locale Pilotage 

commercial d'une 

organisation

Cette épreuve est une SAE 

(Situation d'apprentissage 

et d'évaluation) . Il y a au 

moins une épreuve, qui peut 

être un écrit et/ou oral et/ou 

livrable et/ou pratique dont 

la durée pourra dépendre. 

Formation initiale.

≥  1 CC EOLP 1

Portfolio - S4

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≥  1 CC EOLP 0,5

Négociation: rôle du 

vendeur et de l'acheteur

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≥  1 CC EOLP 3

Droit du travail

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≥  1 CC EOLP 0,5

Anglais appliqué au 

commerce - 4

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

≥  1 CC EOLP 0,5
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Maquette d'enseignement Évaluation

Évaluation initiale / principale Seconde chance / rattrapage

Éval? Code Nat. Libellé Mut. ECTSCoef.
Note 

élim.
Régime

Volume 

horaire Libellé
Type 

d'éval.
Nat. Durée Coef.

Note 

élim.
Rep. Libellé

Type 

d'éval.
Nat. Durée Coef.

Note 

élim.

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

LV B appliquée au 

commerce - 4

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≥  1 CC EOLP 0,5

Expression, 

communication, culture - 4

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≥  1 CC EOLP 0,5

Stage BDMRC

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

Les stages sont obligatoires, 

(sauf pour les alternants). Il 

y a 26 semaines de stage au 

total sur les 3 ans.

≥  1 CC EOLP 2,5

Adaptation locale 

Evaluation de la 

performance du projet en 

déployant les techniques 

de commercialisation

Cette épreuve est une SAE 

(Situation d'apprentissage 

et d'évaluation) . Il y a au 

moins une épreuve, qui peut 

être un écrit et/ou oral et/ou 

livrable et/ou pratique dont 

la durée pourra dépendre. 

Formation initiale.

≥  1 CC EOLP 1

X M3XGVTX8 UE UE 43 Communication commerciale - 4 6

Adaptation locale Pilotage 

commercial d'une 

organisation

Cette épreuve est une SAE 

(Situation d'apprentissage 

≥  1 CC EOLP 1
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Maquette d'enseignement Évaluation

Évaluation initiale / principale Seconde chance / rattrapage

Éval? Code Nat. Libellé Mut. ECTSCoef.
Note 

élim.
Régime

Volume 

horaire Libellé
Type 

d'éval.
Nat. Durée Coef.

Note 

élim.
Rep. Libellé

Type 

d'éval.
Nat. Durée Coef.

Note 

élim.

et d'évaluation) . Il y a au 

moins une épreuve, qui peut 

être un écrit et/ou oral et/ou 

livrable et/ou pratique dont 

la durée pourra dépendre. 

Formation initiale.

Portfolio - S4

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≥  1 CC EOLP 0,5

Conception d'une 

campagne de 

communication

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≥  1 CC EOLP 3

Droit du travail

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≥  1 CC EOLP 0,5

Anglais appliqué au 

commerce - 4

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≥  1 CC EOLP 0,5

LV B appliquée au 

commerce - 4

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

≥  1 CC EOLP 0,5
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Maquette d'enseignement Évaluation

Évaluation initiale / principale Seconde chance / rattrapage

Éval? Code Nat. Libellé Mut. ECTSCoef.
Note 

élim.
Régime

Volume 

horaire Libellé
Type 

d'éval.
Nat. Durée Coef.

Note 

élim.
Rep. Libellé

Type 

d'éval.
Nat. Durée Coef.

Note 

élim.

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

Expression, 

communication, culture - 4

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≥  1 CC EOLP 0,5

Stage BDMRC

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

Les stages sont obligatoires, 

(sauf pour les alternants). Il 

y a 26 semaines de stage au 

total sur les 3 ans.

≥  1 CC EOLP 2,5

Adaptation locale 

Élaboration d' un plan 

d’actions commercial et 

relationnel

Cette épreuve est une SAE 

(Situation d'apprentissage 

et d'évaluation) . Il y a au 

moins une épreuve, qui peut 

être un écrit et/ou oral et/ou 

livrable et/ou pratique dont 

la durée pourra dépendre. 

Formation initiale.

≥  1 CC EOLP 3

Portfolio - S4

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≥  1 CC EOLP 0,5

X M3XGVTZU UE UE 44 Business développement - 2 6

Anglais appliqué au 

commerce - 4

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

≥  1 CC EOLP 0,5
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Maquette d'enseignement Évaluation

Évaluation initiale / principale Seconde chance / rattrapage

Éval? Code Nat. Libellé Mut. ECTSCoef.
Note 

élim.
Régime

Volume 

horaire Libellé
Type 

d'éval.
Nat. Durée Coef.

Note 

élim.
Rep. Libellé

Type 

d'éval.
Nat. Durée Coef.

Note 

élim.

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

LV B appliquée au 

commerce - 4

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≥  1 CC EOLP 0,5

Expression, 

communication, culture - 4

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≥  1 CC EOLP 0,5

PPP - 4

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≥  1 CC EOLP 0,5

Fondamentaux du 

management de l'équipe 

commerciale

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≥  1 CC EOLP 3

StageMDEE

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≥  1 CC EOLP 2,5
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Maquette d'enseignement Évaluation

Évaluation initiale / principale Seconde chance / rattrapage

Éval? Code Nat. Libellé Mut. ECTSCoef.
Note 

élim.
Régime

Volume 

horaire Libellé
Type 

d'éval.
Nat. Durée Coef.

Note 

élim.
Rep. Libellé

Type 

d'éval.
Nat. Durée Coef.

Note 

élim.

Les stages sont obligatoires, 

(sauf pour les alternants). Il 

y a 26 semaines de stage au 

total sur les 3 ans.

Adaptation locale 

Élaboration d' un plan 

d’actions commercial et 

relationnel

Cette épreuve est une SAE 

(Situation d'apprentissage 

et d'évaluation) . Il y a au 

moins une épreuve, qui peut 

être un écrit et/ou oral et/ou 

livrable et/ou pratique dont 

la durée pourra dépendre. 

Formation initiale.

≤  1 CC EOLP 3

Portfolio - S4

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≤  1 CC EOLP 0,5

Anglais appliqué au 

commerce - 4

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≤  1 CC EOLP 0,5

LV B appliquée au 

commerce - 4

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≤  1 CC EOLP 0,5

X M3XGVU2G UE UE 45 Relation client - 2 6

Expression, 

communication, culture - 4

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

≤  1 CC EOLP 0,5
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Maquette d'enseignement Évaluation

Évaluation initiale / principale Seconde chance / rattrapage

Éval? Code Nat. Libellé Mut. ECTSCoef.
Note 

élim.
Régime

Volume 

horaire Libellé
Type 

d'éval.
Nat. Durée Coef.

Note 

élim.
Rep. Libellé

Type 

d'éval.
Nat. Durée Coef.

Note 

élim.

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

PPP - 4

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≤  1 CC EOLP 0,5

Relation client omnicanal

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

≤  1 CC EOLP 3

Stage BDMRC

Ces épreuves font partie 

d'une ressource. Il y a au 

moins une épreuve, qui 

peut être un écrit et/ou 

oral et/ou livrable et/ou 

pratique dont la durée pourra 

dépendre. Formation initiale 

et alternance.

Les stages sont obligatoires, 

(sauf pour les alternants). Il 

y a 26 semaines de stage 

obligatoire sur les 3 ans.

≤  1 CC EOLP 2,5
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Légende

Titre des colonnes

 Éval? Indique si l'ELP est évalué

 Nat. Nature

 Mut. ELP mutualisé

 Coef. Coefficient

 Note élim. Note éliminatoire

 Rep. Note reportée en deuxième session

Nature d'ELP

 UE Unité d'enseignement

Type d'évaluation pour la session 1 des MCC

 CC CC (contrôle continu)

Nature de l'évaluation pour les MCC

 EOLP Ecrit et/ou Oral et/ou Livrable et/ou pratique
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